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introduction of free mayoral elections and the enervation of informal vendor unions. Using 
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workers, especially women, at the same time as enabling the regulation of what had
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the need for urban planners to allocate land and provide basic infrastructure for the 
informal sector. Government intervention and funds from donor agencies are, therefore, 
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resisted state policies and development programs through strategies of noncompliance. 

Universitas Tarumanegara. Pusat Kajian Perkotaan. (1995). Pemulung di Jakarta. [Jakarta], 
Universitas Tarumanagara. 

Economic and social conditions of scavengers and the informal sector in Jakarta, 
Indonesia; research reports. 

Urban and Regional Development Institute (n.a). An Assessment Report of the Indonesian 
situation of public­partnership and the informal economy Jakarta, Urban and Regional 
Development Institute. 

The report looks at the 'recent' situation of informal economy in Indonesia. It looks at 
statistical data on informal economy's share on macro economic, the ambivalent attitude 
of Indonesian local government towards informal economy (especially street traders), 
policies/regulatories on informal sector, and partnership between private and informal 
sector. 

Yamada, G. (1996). "Urban informal employment and self­employment in developing countries: 
theory and evidence." Economic Development and Cultural Change 44(2): 289­314. 

[from the first paragraph of the article] This article summarizes the results of an 
investigation of the theoretical and empirical aspect of the urban informal and self­ 
employment sector in developing countries. The central questions are whether individuals 
choose to work in this sector, earn competitive incomes, and obtain returns to their 
entrepreneurial abilities.


